
ARANCELES EN LA
AGRICULTURA



Fundada en 1969, HLB es una
red global de firmas de
consultoría y contabilidad.
Nuestro compromiso con la
calidad y la excelencia ha sido
clave para impulsar el
crecimiento de nuestros
clientes a nivel internacional,
ofreciendo servicios de
auditoría, impuestos y una
amplia gama de soluciones de
asesoría.
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Contexto
actual

Aunque los aranceles solían ser bajos, la administración de Trump los ha
usado como herramienta estratégica, imponiéndolos por región y sector
mediante poderes de emergencia.

Mientras tanto, el sector primario mexicano, clave para la economía
nacional, creció 8.1 % en el primer trimestre de 2025 tras una caída del 8.5 %.
A pesar del repunte, enfrenta retos económicos, políticos y ambientales
que exigen atención especializada.

¿Qué está pasando y qué significa?



¿Cómo nos afecta esto?
Aranceles actuales en EE.UU.

10 % tarifa base para la mayoría de los países
30 % para productos de China (bajó desde 145 %, pero subirá en julio/
agosto)
China impone un 10 % de aranceles a productos de EE.UU. que antes era
un 125 %
Prórroga arancelaria EE.UU.–México (ago 2025): El presidente de EE. UU
otorgó 90 días más antes de nuevos aranceles; se mantienen tarifas del
25 % a productos fuera del TMEC. México buscó un acuerdo sin afectar
exportaciones clave, como agroalimentos.

Impacto en el sector agrícola- Caso tomate

El efecto es grave e inmediato para algunos productos clave:
 

Tomate mexicano: nuevo arancel compensatorio de 17.09 % sin prórroga
de 90 días.
Reducción de competitividad frente a productores de otros países.
Riesgo de cancelación de pedidos y pérdida de cuota de mercado en EE.
UU.
Incremento de costos logísticos y aduanales.
Urgencia para aplicar estrategias de optimización antes de la siguiente
temporada de exportación.



Tipos de impactos
Impactos directos:

Aumento en el costo de materiales: Tanto las materias primas como los productos
terminados que se importan pueden subir de precio debido a los impuestos adicionales.

Afectación a las exportaciones: Las ventas hacia países como China se ven limitadas por los
aranceles de represalia, lo que reduce la competitividad de nuestros productos en esos
mercados.

Impactos indirectos:

Órdenes canceladas: Los compradores extranjeros pueden cancelar pedidos por los altos
costos derivados de los aranceles.

Mayores requisitos regulatorios: Cumplir con nuevas normativas, certificaciones o procesos
aduanales puede representar una carga adicional para los productores, tanto en tiempo
como en dinero



Aranceles de EE.UU.

30 % de arancel base para importaciones desde China
(antes 145 %).

10 % de arancel base para la mayoría de los países socios.

Excepciones:

Bienes sujetos a la Sección 232 (como acero y aluminio).

Productos de Canadá y México que cumplan con el T-
MEC.

Algunos productos tecnológicos chinos.

Reino Unido cuenta con exclusiones bajo un acuerdo en
negociación.

Se prevén aumentos automáticos a productos chinos en
julio y agosto.

POLITICAS COMERCIALES
ACTUALES



En un entorno comercial cambiante, aplicar
las estrategias adecuadas puede ayudarte a
reducir costos y evitar pagos innecesarios. 

Aquí algunas recomendaciones:

1. Clasificación correcta de productos

Asegúrate de usar el código HTS/HS
correcto.
Verifica si tus productos califican para
trato arancelario especial o libre de
impuestos.
Revisa el país de origen en productos
compuestos, ya que errores pueden
generar sanciones o sobrecostos.

ESTRATEGIAS CLAVE
PARA OPTIMIZAR
ARANCELES



ESTRATEGIAS
CLAVE PARA
OPTIMIZAR
ARANCELES

Tránsito aduanal (“in-bond”): Si tus productos solo cruzan EE. UU. hacia
otro destino, puedes moverlos sin pagar aranceles allí.

Depósitos fiscales (“bonded warehouse”): Si no distribuirás de
inmediato, guarda los productos sin pagar aranceles hasta que los
retires.

Zonas de Comercio Exterior (FTZs): Si importas insumos para
transformarlos y exportarlos, puedes evitar aranceles sobre los
materiales. Solo se aplica si el producto final se consume en EE.UU.

2. Exportaciones hacia EE. UU.



RECURSOS Y PRÓXIMOS PASOS

Antes de tomar decisiones, es
importante reflexionar sobre el
estado actual de tu operación
frente al contexto arancelario.
Estas preguntas pueden
ayudarte a identificar áreas de
oportunidad:

Consideraciones para la situación
actual

¿Has identificado a todas las partes involucradas
en los procesos aduanales y fiscales? ¿Están bien
coordinadas entre sí?

¿Cuentas con un sistema o proceso para
monitorear los cambios en tarifas y regulaciones a
nivel internacional?

¿Qué medidas preventivas o planes de
contingencia has implementado hasta ahora?

¿Conoces con claridad el impacto financiero y
operativo que podrían tener las tarifas actuales o
futuras sobre tu negocio?

¿Estás conforme con el desempeño de tu agente
aduanal o asesores en temas de cumplimiento?

?



NUESTRO
COMPROMISO 

Ante todos estos retos, en HLB nos sentimos
orgullosos de nuestra práctica en el apoyo
integral a las empresas que participan en este
primordial sector. Conocemos de las mejores
soluciones financieras y de acceso al crédito,
fiscales y en advisory de negocio integral para
potencializar las fortalezas y medir los retos en
un crecimiento sostenible.

Parte del contenido de este material ha sido
elaborado con base en análisis e información
compartida por nuestra práctica mundial de
Precios de Transferencia.
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MEET THE TEAM

PABLO MALDONADO
HLB Mexico Chair &
Advisory Senior
Partner

LUIS MALDONADO
Tax Senior Partner

FARO NIEMBRO
Transfer Pricing Senior
Partner

EDUARDO VILLAREAL
Audit and Tax

LUIS ALFONSO OSUNA
Audit and Tax
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TOGETHER WE 
MAKE IT HAPPEN

www.hlb.global

Follow us on social: 

#togetherwemakeithappen #teamHLB
#HLBInsights

Tell us what matters to you.
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